VENI Energia Qy

Petri Matintalo

VEN

Energy Group

Securing energy for your business



VENI Energy Group

([ a\\l

Ymparisto keskibossa
i Yli 80 % asiakastamme kayttaa 100 % uusiutuvaa energiaa

Perustettu 1995
Yli 25 vuoden kokemus pohjoismaisista sdhkémarkkinoista

o 3 maata ja 8 toimipistetta

Pohjoismaiden johtava sdhkdnhankintapalveluiden tuottaja
10 TWh ja yli 45 000 asiakasta. :

“’ +300 tyontekijaa
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Asiakkaamme Suomessa

e

ﬂ Yli 50 % Suomen kunnista ja kaupungeista

g Yli 20 000 asunto- ja kiinteistdyhtiota Suomessa

]
N Yli 2 000 teollista yritysta Suomessa

0 Noin 10 % koko Suomen sahkdnkulutuksesta

P
/ﬁ Noin 70 % Suomen seurakunnista




Asiakkaitamme
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Pohjoismaiset sahkdmarkkinat

Tuotantotavat ja -maarat Spot-markkina

= Sahkdn hinta joka tunnille
= Seuraavan paivan tuntihinnat selvida ~klo 14
“ = Hinnanmaarittelyssa suljettu huutokauppa
18% B
425 TWh
=3
halutaan varmistaa tietty sdhkdn hintataso
= Maaraaikaiset sopimukset ostetaan aina
Bl Vesworma [ “Voiwoima suojausmarkkinalta

porssissa
I Tuivoima [l Fossiliset

Suojausmarkkina
= Finanssituotteet pohjana hintasuojauksille, kun

Aurinkovoima . Muu

I Biomassa
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Sahkon myyntihinnan muodostuminen

T —

Kilpailutamme monta kymmenta séhkontoimittajaa
Suuri volyymimme painaa jo tarjouspyyntévaiheessa
sahkdntoimittajan marginaalia oleellisesti alaspain
Sahkoyhtididen marginaalit ovat nousseet merkittéavasti vime
vuosina aikaisempaan nahden
Sahkoyhtion
marginaali

= Systeemihinta tarkoittaa sahkon
tukkumarkkinahintaa

V

= Aluehintaero syntyy riittamattémista

siirtoyhteyksisté eri maiden valilla o ) )
= Se on ylivoimaisesti suurin

hintakomponentti ja siksi sen
suojaaminen hintavaihteluilta
oikeaan aikaan on tehokkain
tapa vaikuttaa kokonaishintaan

= Vaikka tatd EPAD-komponenttia ei
olisi erikseen sopimuksessa tai
sahkolaskussa mainittuna, se on
aina ja kaikissa sopimuksissa sisalla

= Olkiluoto 3 mydtéa Suomen
omavaraisuus kasvaa merkittavasti Systeemituote
ja silld on aluehintaeroa laskevia (SYS)
seka tasoittavia vaikutuksia
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Nykyinen sopimus paattymassa — mita teen?

-

Z Hintasuojausmarkkinan kehitys

Sopimus katkolla |

Jos teet kolmen vuoden
sopimuksen, hintasi olisi tama
............................................................................................................. Jatkosopimuksen hinta voi olla
vielakin korkeampi

Hinnankiinnitysmallissa
voimme tehda aluksi vain
vuoden kiinnityksen ja

odotamme markkinan laskua e )
Lisakiinnityksié vuodelle 3

Samalla voimme hankkia
sahkoa edullisesti jo vuodelle 4

/6dynnamme markkinamuutokset
mme vuodet 2 ja 3
hinnoilla
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Vuosi 1 I Vuosi 2 I Vuosi 3 | Vuosi 4 I

= Historiallinen vaihteluvali 70 €/ MWh — Hinnankiinnitysmalli pyrkii hyddyntamaan tata ’

= Hajautuksella ja hankintojen ajoituksella on kertaluokkaa suurempi potentiaali kuin pelkalla kilpailutuksella
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Hinnankiinnitysmallin toiminta

90
a0 Kiintea hinta 27 €/MWh = Salkunhoidon laht6kohta on rajata
markkinahintariskeja valitun
70 riskipolitikan mukaisesti ja pyrkia
= ..
2 ‘ 33 €/MWh ajoittamaan kaupat _
3 60 E— mahdollisimman hyvin
©
= 20 % . . -
£ < ‘ 29 €W = Hyvin hoidetulla analyysill4 ja
< 50 riskienhallinnalla saadaan saéastta
3 % 25 €/MWh . A,
S ja vakautta pitkalla aikavalilla
o
40
= Hankinnan ajallinen hajauttaminen
20 on tehokasta riskienhallintaa
___________________________ ey ‘ 22 €/MWh
8
20
10

2.1.2019  29.5.2019 18.10.2019 13.3.2020 10.8.2020 30.12.2020 31.5.2021 18.10.2021
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Hankintastrategia - Standard

Kiinnitystasot tuleville vuosille
100 o . .
= Toteutamme hankintoja tyypillisesti n+3

80 vuotta etukateen
% = Strategiassa kiinnitystaso (%) tippuu
§ 60 portaittain mité pidemmalle mennaan
[72]
P
€ 40 = Hankinnoissa hyddynnetaén
Z osakiinnitysten tarjoamaa ajallista

20 i hajautusta

0
nykyinen(n) n + 1 vuotta n + 2 vuotta n + 3 vuotta
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VENI Energy Group — Sdhkon hankinta ja salkunhallinta

) Sahkon hankinnan ja salkunhallinnan Pohjoismainen johtoryhma e

§Ala

Reidar Nervik Jarle H. Tomter Arto Peltola Tuomas Kivela Jouni_ Tuomaala
Director Senior Manager Director Team Manager Porl'fol!o Manager
Energy Sourcing Portfolio Management Portfolio Management Portfolio Management Portfolio Management
Suomen sahkon hankinnan ja salkunhallinnan tiimi ==

e

ZALEAR°

33

Yli 14 henkil6a
tyoskentelee konsernin
sahkon hankinnassa ja
salkunhallinnassa

|2

Tiimilla on yli 135
vuoden kokemus
pohjoismaisista
sahkomarkkinoista
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VENIn palvelun hyddyt ja sisalto

-~ 4

Rahalliset hyodyt Ajalliset hyoddyt Palvelun sisalto

= Saastoa sahkokustannuksiin ® VENI hoitaa = Tarjouspyynnon luonti
marginaalin kilpailutuksella sahkonhankinnan tilaajan = Marginaalien kilpailutus

= Edullinen ja vakaa pUO|eSta [ Markkina_ana|yysi
hintakehitys pitkalla aikavalilla * Tilaaja pystyy keskittymaan

= Kiinnitystoimet asiakkaan
edun mukaisesti

= Markkinoiden laajimmat
puolueettomat resurssit

® Raportointi

= Siahkdnhankinnan riskit omaan ydinliikketoimintaan
jatkuvasti hallinnassa

® Ennustettavuutta budjetointiin
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Sahkonhankintapalvelun hinnoittelt

Hinnoittelu

Tarjoamme teille sdhkdnhankintapalvelun ja kilpailutuksen hintaan:

3 €/ MWh eli 0,3 c/ kWh (alv 0%)
arvioidulla kulutuksella 2000 MWh, 6000 €/a

= Sopimus on maaraaikainen 12 kk, jonka jalkeen toistaiseksi
voimassa oleva 3 kk irtisanomisajalla.
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VENI energic

VENI Energia Oy

Palokunnankatu 26
FI1-13100 Hameenlinna

+358 20 741 4110
asiakaspalvelu@venienergia.fi
www.venienergia.fi
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